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„Wir machen Menschen glücklich“

Meine Mandanten erhalten unsere Leistungen entsprechend der 
erworbenen Rechte aus dem jeweiligen Service-Paket. Neben 
finanziellem Nutzen und gewonnener Sicherheit in verschiedenen 
Lebensbereichen, gewinnt auch der mögliche Zuwachs an Freizeit 
für meine Mandanten zunehmend an Bedeutung. Dem tragen wir 
Rechnung, indem wir unsere Zeit und unser Knowhow zur Ver- 
fügung stellen.

         
       

      

         
       

      

         
       

      

         
       

      

        
     

Meine Mandanten erhalten die Möglichkeit - Einkommen aus vermieteten 
Immobilien zu erschaffen. Sie sichern damit zukunftssicher ihre 
Lebensqualität und ihren Lebensstandard in den Urlaubsjahrzehnten nach 
ihrem Arbeitsleben.

Mein Hauptaugenmerk liegt dabei auf der Schaffung eines ausgewogenen 
Verhältnisses zwischen Kostenersparnis, Risiko, Ertrag und Sicherheit 
bezüglich der von unseren Mandanten angestrebten Ziele.

Die Lösungen werden mit marktführenden Produktgebern und erfahrenen 
Partnern installiert, umgesetzt und langfristig betreut.

Grundlage für die Gestaltung der Altersvorsorge meiner Mandanten sind 
kostengünstige, provisionsfreie Kapitalanlageprodukte im 
Versicherungsmantel aus allen 3 Schichten der Vorsorgemöglichkeiten. Bei 
deren Auswahl und Gestaltung nutzen ich die objektive Einschätzung der 
Risikotragfähigkeit meiner Mandanten mit Hilfe des psychosomatisch- 
wissenschaftlichen Tests von FinaMetrica.

Meinen Mandanten steht neben der Nutzung digitaler Abläufe und 
Onlineberatung auch die exklusive Betreuung in persönlichen Gesprächen 
vor Ort zur Verfügung.

       

         
        
        

 

Die FR Frank Rödiger Wirtschaftsberatung hat den Anspruch 
Qualitätsführer bei der Beratung von Menschen im öffentlichen 
Dienst unter Einbeziehung der Honorarfinanzvermittlung zu sein.


          

      
Daher betreue ich nur eine limitierte Anzahl ausgewählter Mandanten mit 
eigenem hohen Qualitätsanspruch und daraus resultierendem 
Preisbildungsverständnis.

Die Bedarfs- und Vorsorgeanalyse basiert auf der DIN77230.


